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	BASES DE PARTICIPACIÓN. INFORMACIÓN PARA LA EMPRESA
“ CAMPAÑA DEL PADRE  2012”

	EL OBJETIVO DE LA CAMPAÑA es hacer sentir protagonista al PADRE. 
Se trata de una reivindicación de los padres de la Comunidad Valenciana, en la que al coincidir su día con el día grande de las fallas queda desapercibido, tanto por la actividad que hay en estas fechas, como por la felicitación a todos los Joses. Es por ello, por lo que si es necesario cambiar la fecha del día del padre, se hace con tal de que se sientan reyes por un día,


	1
	Número de ganadores: 20 padres con sus respectivas familias. Esto hace no sólo que el número de ganadores sea amplio, sino que además, se vean afectados por el premio una estimación de unas 80 a 100 personas. 

	2
	La duración de la campaña va desde el 1 al 21 de marzo. Se realizarán dos sorteos. Uno el día 14 de marzo y el otro el día 21 de marzo, para un total de 20 ganadores. Las empresas deberán llevar dichos días las papeletas antes de las 15h a Alcaldía. 

Se llamará a los ganadores el mismo día del sorteo, y se disfrutará el premio el día 24 de marzo. Si el ganador comunica que no le interesa o dicho día no puede, se considerará nula la papeleta y se sacará otra. 

	3
	PREMIO.- Los 20  ganadores del concurso, tendrán un día especial de celebración con su familia, haciendo una actividad el domingo 24 de marzo, que consistirá en :
a) Día de ocio junto a su familia, en la que el Padre será el protagonista de cada una de las actividades a realizar ese día, y que permitirá conseguir premios y regalos para toda la familia a consumir o canjear durante todo el año. 

b) Estos premios, serán regalos y promociones que las empresas participantes ofrezcan a los ganadores, y que se harán entrega el día 24 de marzo durante la actividad, con el objetivo de que acudan a su empresa a canjear o disfrutar a lo largo del año. Solicite asesoramiento al técnico de comercio sobre la forma más adecuada de hacerlo para el beneficio de su empresa. 
b) Almuerzo familiar 

	4
	CARTEL PUBLICITARIO.-La empresa pondrá en un sitio visible de su escaparate el cartel de la campaña. El empresario, es el que explica al cliente la promoción existente, animándole a su participación. 

	5
	URNA DE PARTICIPACIÓN. La empresa, deberá utilizar  a modo de urna, una caja de color verde, que tendrá que precintarla y pegar la etiqueta de la campaña que el Ayuntamiento le habrá facilitado

	6
	PAPELETAS. El Ayuntamiento le facilitará varias hojas de participación para los clientes. En el caso de necesitar más, será la empresa la responsable de realizar las fotocopias necesarias 

Cada ficha de participación de cliente, está compuesta por dos partes. Una vez rellenada la ficha por el cliente, la parte superior se la queda usted, y la parte inferior la corta, le pone el cuño de su empresa por la parte trasera y la introduce en la urna. 

a) La parte que tiene los datos del cliente, serán propiedad de la empresa. El Ayuntamiento facilitará una hoja en Excel a las empresas que lo deseen, para que pasen los datos de sus clientes a ésta y así poder utilizarlos para información y promoción de su empresa, o felicitar los días señalados.

b) La parte baja de la ficha de participación del cliente, será la que hay que cortar y entregar al Ayuntamiento los días del sorteo.

	7
	A las empresas participantes en la campaña, la Concejalía de Comercio, les obsequiará con un día con una actividad de ocio para ellos y sus familias que se realizará a lo largo del año, con el fin también de celebrar el día del comercio local y agradecer su esfuerzo.


ANTE CUALQUIER DUDA DE LA CAMPAÑA LLAMAR AL MÓVIL 

660556913 DE LUNES A VIERNES DE 8 A 15H ( EVA)













