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FSCOLA DE
COMERC DE PROXIMITAT

" AJUNTAMENT

&7 CENERALITAT .
de SILLA & VALENCIAN A aflc

Acreditada per la Gt i

Comerg de Silla
ET DONA VIDA!

CONSELLERIA 0'ECONOMIA SOSTENIBLE,
‘COMERG | TREBALL
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iOMERG DE PROXIMITAT

— [Cautese)|

Una nova iniciativa de I'Ajuntament de Silla per a crear una oferta formativa
personalitzada, flexible i adaptada a les necessitats del comerg de proximi-
tat de Silla que millore la seua competitivitat, qualitat i imatge.

— " aut voLewe |

Potenciar i donar suport al comer¢ de proximitat del municipi,
I'associacionisme comercial, promoure I'emprenedoria i I'ocupacio en
el sector comercial i en el sector de serveis.

Z OBJECTIUS \

Facilitar eines senzilles que permetran crear sinergies en el teixit
empresarial i afavorir les relacions economiques, la comunicacié i
I'intercanvi d’experiéncies.

~ [ AQUI VA ADRECAT |

- Empresaris tant del sector comercial com del sector serveis.
- Emprenedors que inicien el primer negoci.
- Desocupats

(Fe ESCOLA DE J

(Ee PROGRA MACI
= . GOMERCIANTS 0

\J J 1r semestre 2017

8 de maig | COM CANVIEM “LA Gos Jnu | QUEAPRENDRAS?

- Ser innovador/a i creatiu/iva

- Descobrir els teus talents com a

9 de maig VENEDOR/A INSP'RADOR/A DE venedor/a inspirador/a

& C

GONHANQA - Canviar l'actitud i resultats diferents
5| EXPERIENCIA CLIENT QUE APRENDRAS?
FHOCTEE] OIOOTE RERD 1| s dereromieing s ace
. - Estratégies i técniques per relacionar-
93 de maig| EXPERIENCIA CLIENT seambelsclients
3 de ma|g pROVOGANT EL REGORD 9 . glats:j :]Egzilirlenaes d'exit per aplicar
| LA GESTIO EFICAG DEL QUE APRENDRAS?
12 deJuny MEU NEGOGI 1 Q . .Glest1i:Ionar de forma eficac el teu temps
, - Crear el propi manual per millorar
i LA GESTIO EF'GAQ DEL la gesti6 del negoci
13 dejuny MEU NEGOG| 2 - Casos d'exit de creixement eficag
INFORMAGIO DELS TALLERS

Horari: de 14:00 a 17:00 hores.
Docent: Manuel Amat Paya, comerciant, coach i consultor estratégic de comunicacio
Lloc: Nau de la Cultura
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